15 nacina kako-
A pronadefe
klyente, a ¢ onc
vas

Vodic za postavljanje jasnih putokaza do
klijenata sa kojima stvarno zelite da radite

OMaryo Tryfunovié



ZAyayo-.)

Ja sam Marija Trifunovic, preduzetnica i
virtuelni asistent za kreiranje veb sadrzaja.
Ljubiteljka kafe i crne Cokolade, autor na
stotine veb tekstova za oko 20 klijenata iz
razliCitih obasti poslovanja.

U ovom e-vodicu, ponudi¢u vam 15 nacina
ili predloga kako mozete da sebe
predstavite online i offline i time
postepenim, ali stabilnim koracima gradite
svoje ime i brend.

Na taj nacCin formiracete stazu kojom cCete
dok koracate postavljati putokaze i u isto
vreme traziti klijente, a i dati mogucnost da
klijenti nadu vas.

Verujem da znate da nije svako za
svakoga, pa vam stoga predlazem da
budete sSto jasniji u postavljanju
znakova na putu, kako bi medusobna
,potraga" bila uspesnija, a buduca saradnja
~pun pogodak™.



15 predloga:

1. Napravite veb-sajt ili neka vam neko
drugi napravi. On je vasa vizit karta na
netu, vas katalog, prezentacija, portfolio,
flajer, sve na jednom mestu, a pre svega
vasa internet prezentacija.

2. Pisite, snimajte se u audio ili video
formatu, delite koristan sadrzaj i pokazite
ko ste i Sta znate da radite. Pomozite
drugima da vas upoznaju.

3. Odaberite drustvene mreze koje
mislite da ¢e najbolje predstaviti ono sto
radite, ali i koje najvise odgovaraju
vasem senzibilitetu, jer ako se negde ili u
nekom formatu ne osecate dobro, to se vidi i
stvara zabunu.

4. Prikljucite se grupama na drustvenim
mrezama gde Ce vasi komentari moci da
pomognu drugima, a vas na najbolji nacin da
predstave Clanovima grupe, jer nikada ne
znate kome cCete zatrebati.

5. Sredite svoj LinkedIn profil da
oslikava vas, jer on nije vise samo javni,
formalni CV, vec poslovnha mreza na kojoj
treba da se vidi vasa autenticnost.



6. Odgovarajte na privatne poruke na
drustvenim mrezama koje ste odabrali za
promovisanje. Nisu samo postovi i komentari
jedino mesto za razmenu pitanja i odgovora.

7. U svom email servisu napravite potpis
koji ¢e uvek stajati ispod vase poruke i
jasno govoriti ko ste, Sta radite, kako vas sve
ljudi mogu kontaktirati i pratiti vas i vas rad.

8. Trazite preporuke od svojih klijenata i
postavite ih na sajt i drustvene mreze.
Nemojte Cuvati pohvale samo za sebe, jer
vam one krce put napred.

9. Gostujte na necijem blogu, podkastu,
vebinaru, live-u na Instagramu...
Predstavite se i neCijoj drugoj publici i
zajedno sa domacinom podelite korisne
informacije.

10. Pricajte uzivo o tome sta radite na
jednostavan i pitak nacin. Bez strucnih
izraza i internih fraza. Mozda bas vasem
sagovoriku treba neko poput vas.

11. Uvek sa sobom nosite vizit karte.
Neka vam u novcaniku ili torbi uvek stoji
barem nekoliko vizitki koje Cete dati onima
koji pokazu interesovanje za vase usluge.




12. Posecujte konferencije, seminare,
radionice, meet up-ove i napravite svaki
put barem 1 kontakt iz koge ¢e moci da se
izrodi buduca saradnija.

13. Kada dobijete u inbox email ili
poruku sa ponudom usluga ili proizvoda,
odgovorite na tu poruku svojom
ponudim, zasto da ne!

14. Koristite mogucnosti i organskog i
plaéenog promovisanja, ali pametno i
meredi ucinak.

I za kraj...

15. Ako stvarno volite to sto radite, to i
pokazite, jer ljudi vole da rade sa
radosnim, iskrenim i posvecéenim
ljudima. ©

Srecno!

Marija Trifunovic
Dobra vila vaseg biznisa
www.marija.be



